www.zerspanungstechnik.at
www.reinigungstechnik.at

Oktober
2007

X-technik

FERTIGUNGS TECHNIK

Das Fachmagazin fur die zerspanende Industrie

EMO Nachlese
Lesen Sie alles zur Welt
der Fertigungstechnik in

unserem ausfihrlichen
EMO Riickblick.

Seiten 39 - 68

BED /1
Al

¢

' Design-to-Cost:
. Die beste Losung zum besten Preis

EMOtionen
Made in Austria
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HYPER COAT

v

codating matters

CERATIZIT

www,ceratizit.com

HyperCoat rechnet sich! Beim Drehen, Frdsen und Bohren bieten
HyperCoat Beschichtungen hochste Effizienz bei geringsten Bearbei-
tungskosten. Aus unserer Leidenschaft zu Hartstoffen entstehen intelli-
gente Losungen fiir morgen und tibermorgen.

CERATIZIT Austria Gesellschaft m.b.H

A-6600 Reutte Tirol ~ Tel.: + 43 (3672) 200-0  E-Mail: info.austria@ceratizir.com

h ar d

materiagal

matters




Auf Expansionskurs

Wo sich die Gro3en der Branche treffen, darf der
Luxemburger Hartmetallexperte CERATIZIT nicht
fehlen — auf der EMO. Zahlreiche interessierte
Fachbesucher bestéatigten die These von
Vorstand Thierry Wolter: ,CERATIZIT ist mehr als
nur eine Alternative zu den groBen Drei.”

Thierry Wolter auf der EMO-Pressekonferenz: ,,Unsere Grup-
pe ist auf Uberdurchschnittlichem Expansionskurs — mit neu-
en Vertriebsblros in Mexiko und Spanien sowie mit unserer
ersten Akquisition, der Firma Newcomer Products, Inc., in
den USA.“ Wolter betonte, dass es bei den Akquisitionen
nicht in erster Linie um reines Wachstum gehe, sondern um
passende Unternehmen: ,Neue Unternehmen miissen sich
strategisch, kulturell und letztlich natirlich auch finanziell
sinnvoll in die CERATIZIT Gruppe einfligen.”

Ambitioniertes Umsatzziel

Heute ist CERATIZIT die Nummer FlUnf am Weltmarkt. Vor-
stand Wolter betont: ,Lieber sind wir die Nummer Eins in
ausgewahlten Segmenten, ndmlich Maschinenbau, Luft- und
Raumfahrt sowie Petroindustrie und Automobilindustrie, als
die Nummer Drei insgesamt.” Besonders hob der Vorstand
die Vision 2012 hervor, darin ist das Umsatzziel der CERA-
TIZIT Gruppe beschrieben: ,Wir kdnnen durchaus Uber eine
Milliarde Euro reden.“ Diese werde sich aus zwei Dritteln
Zerspanung und einem Drittel VerschleiB zusammensetzen.

Im Innovationsfeld Beschichtungen sieht Wolter ein enormes
Potenzial: ,Da ist noch vieles méglich.” Er hob hervor: ,Man
braucht als Unternehmen schon eine gewisse GroBe, um
sich die Forschung und Entwicklungsarbeit erlauben zu kén-
nen, damit man versteht, was da vorne an der kleinen Wen-
deschneidplatte geschieht. Und diese GroBe hat CERATIZIT
mittlerweile erreicht, deshalb sind wir so innovativ.“

www.ceratizit.com

www.zerspanungstechnik.at
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